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Deux exemples du concept Tactea installé sur
des plans de travail de cuisine. Jean-Marc
Lejeune présentera ce nouveau produit & I'oc-
casion du prochain salon Marmomacc a
Vérone (21 - 24 septembre), dans le hall 11
stand C1-D1.

innovation

Tactea crée ’ambiance de la cuisine

La technologie Tactea développée par le groupe de mar-
breries Roches et Pierres permet, directement a partir
du plan, de gérer Pambiance lumineuse d’une cuisine.
Jean-Marc Lejeune qui présentera ce nouveau concept
breveté a I’occasion du prochain salon Marmomacc a
Vérone, veut maintenant développer un réseau de mar-
briers partenaires. Sur le marché de plus en plus concur-
rentiel du plan de travail de cuisine, I'une des solutions pour
les marbriers est de se démarquer de I'offre classique et
d’amener de la valeur ajoutée sur la prestation. Jean-Marc
Lejeune, qui dirige le groupe de marbreries de décoration
Roches et Pierres, propose, dans ce cadre, de rendre les
plans de travail intelligents en leur intégrant de la technolo-
gie. Celle-ci permet notamment de gérer 'ambiance lumi-
neuse de la cuisine, grace a l'installation de leds sous le
plan ou sur la crédence, et de les piloter directement depuis
la surface du plan, par touches sensitives. Six couleurs de
leds sont disponibles, permettant ainsi de s’adapter aux
couleurs de la cuisine.

Nous vous avions présenté cette technologie dans notre nu-
méro 12/2010. Aujourd’hui Jean-Marc Lejeune veut vérita-
blement lancer son produit sur le marché, et créer un réseau
de marbriers partenaires qui le distribuerait en exclusivité.
“Nous avons baptisé notre concept Tactea. Nous sommes
nous mémes marbriers et nous collaborerons uniquement
avec des marbriers de décoration, & qui nous réserverons
des exclusivités géographiques, pour la distribu-
tion de cette technologie” explique Jean-Marc
Lejeune. “Dans le cadre de Roches et Pierres
nous avons déja installé plusieurs plans Tactea et
I’accueil par les cuisinistes est excellent. Avec
Tactea, le marbrier a I’'occasion de réellement va-
loriser sa prestation. Le colt d’investissement
pour le marbrier partenaire, sera rapidement
amorti.”

Afin de lancer son produit, Jean-Marc Lejeune
prépare différentes actions de communication,
dont la participation au prochain salon Marmo-
macc a Vérone, afin de rencontrer les marbriers
et leur présenter concrétement Tactea. Il a égale-
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ment préparé un ensemble d’outils pédago-
giques, notamment des supports vidéos, qui per-
mettront aux marbriers de maitriser rapidement
la mise en ceuvre de Tactea, tant au niveau du fa-
connage du plan que de la pose.

Un concept développé par un marbrier, pour les
marbriers, voila qui assure la pertinence de l'initia-
tive. Jean-Marc Lejeune va maintenant s’employer

Deux gravures sur le plan permettent,
de maniére sensitive, de piloter 'am-
biance lumineuse de la cuisine, avec

deux fonctions on/off et variateur.

4 développer son réseau de professionnels en de-
montrant que Tactea est une réelle source de va-
lorisation de leur métier, une maniére de se dé-
marquer et de se rendre incontournable pour le
cuisiniste. Les enjeux sont loin d’étre anodins, sur
un marché dont les évolutions fragilisent de plus
en plus la position des professionnels de la pierre.

Détail sur la technologie embarquée
dans un meuble de cuisine et sous le
plan de travail.




